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Select the first class of safety

Seite 2/3 - Bild: Auster als Metapher fur den perfekten Schutz des Lebens in
einem Safequard-Schutzfahrzeug.

Die Natur schitzt Ihre wertvollsten Schatze mit
besonderer Perfektion und Sorgfalt...

... insbesondere dort, wo es das raue Umfeld
erfordert!

Schicht fur Schicht ein wahres Meisterwerk, das
allen Widrigkeiten trotzt und seinesgleichen sucht.

Der feinste Riss, der kleinste Spalt am falschen Platz
- bereits Schwachstellen mit moglicherweise fatalen
Folgen!

Es gibt keine Kompromisse, wenn es gilt, Leben zu
schutzen.

Es reicht nicht, gangige Materialien und verbreitete
Technologien bereits als Nonplusultra des Erreich-
baren zu tbernehmen.

Das stete Streben nach dem maximal Mdglichen
ist fur uns nicht nur Aufgabe, sondern Verpflichtung!

Wir sind uns der Brisanz und Tragweite unseres
Handelns in diesem so sensiblen Geschéaftsfeld der
Sonderschutzfahrzeuge durch und durch bewusst.

Deshalb betreuen und uberwachen wir die penible
~Handarbeit* in der Panzerungsproduktion selbst.

Auch im Hinblick auf die speziellen, h6chst individu-
ellen Anforderungen und Wunsche unserer Kunden.

Kein Massenprodukt kann diesem Anspruch in jedem
Falle gerecht werden — daher konzentrieren wir uns
bewusst auf wenige, die flir uns wichtigsten Schutz-
fahrzeugmodelle (der Gelandeklasse).

Nur mit den héchsten Anspriichen an Produkt-,
Material- und Fertigungsqualitat und einem
ausgepragten Innovations-Geist wird es gelingen,
Spitzen-Sicherheitswerte fortlaufend zu generieren
und zu garantieren.

Wir stellen uns dieser Maxime und der damit verbundenen
ureigenen Definition echten Safeguard-Schutzes:



mit dem Vertrauensvorsprung in ein
gereiftes Unternehmen voller Persodnlichkeit

- wird durch echte, tagtaglich gelebte
Authentizitat im Umgang mit unseren Kunden
- wird durch maximales Verantwortungs-

bewusstsein in allen Stufen unserer Zusammenarbeit
- wird durch Spitzen-Sicherheitsstandards!
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Moskau, Dubai, Tokio, Bagdad ....
Unsere Zielmarkte sind sehr speziell,
unser Klientel ausgesprochen anspruchs-
voll, das Umfeld sicherlich nicht gerade
krisenfest!

Als wir vor Uber 15 Jahren mit unseren
Handelsaktivitaten begannen, brachten
wir vor allem eines mit: ausgepragtes
Produkt-Know-how, deutsches Qualitats-
bewusstsein und deutsche Zuverlassigkeit.

Sicherlich mit die wichtigsten Faktoren
unseres bisherigen Erfolges.

Doch um sich in unseren Zielgebieten

zu behaupten, bedurfte es mehr:

dem Verstandnis und Einfihlungsvermdgen
in die jeweilige Kultur, in die politische

und wirtschaftliche Struktur und in religitse
Werte, deren komplexes Zusammenspiel

es in all seiner Konsequenz zu begreifen
galt.

Wir haben uns dieser Herausforderung
gestellt, unsere Markte beobachtet,

ihre Menschen und deren spezielle
Situation kennen- und verstehen gelernt.

So zeichnete es sich fur uns bereits vor
Jahren ab: das Gefahrdungspotential

in den meisten unserer Zielgebiete wuchs
rapide an und mit ihm der steigende
Bedarf nach Sonderschutzfahrzeugen.

Es war fur uns ein Muss, dieser wachsenden
Kundenschicht Rechnung zu tragen.

Wir haben sehr hart daran gearbeitet,

mit Unterstiitzung ausgewahlter Waffen-
und Panzerungsspezialisten ein absolutes
Maximum an Sicherheitsstandards unserer
Fahrzeuge zu erreichen.

Wir haben intensive, langwierige Material-
forschung betrieben und waren erfolg-
reich.

Wir haben unser Experten-Know-how
perfektioniert und streben weiter nach
vorne.



Und mit ein klein wenig Stolz kénnen wir
heute behaupten: Unsere Sonderschutz-
Fahrzeuge haben Spitzensicherheitswerte
erreicht, die selbst international gangige
EU- bzw. DIN-Normen toppen.

Wir haben kein Interesse an Masse und
Ubermafigem Statuscharakter unserer
Fahrzeugproduktion.

Uns bewegt nur eines:

Alles getan zu haben, um unseren Kunden
maximalen Schutz und das sicherste Gefihl

in unseren Safeguard-Fahrzeugen zu schenken.

Es hangt viel davon ab!
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